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Gjester Harald Hansen 

Så Svein Zwygart i Flyd 
 

Tema Harald Hansen: Prostatakreft. 
 

Tema Svein Zwygart: Flyd, regnskapsfirma og -konsulenter, 
 

Harald Hansen: 

Har 13-14 år erfaring personlig med prostatakreft. Nordsjøen jobbet i skiftet 70-80 tallet 
fungerte på kontoret og fritiden krav om helseattest annethvert år på Nordsjøen. Fikk 
brev etter 35 fra fastlegen, forventet ikke dette og hadde ingen symptomer på 
prostatakreft. 

Fastlegen fulgte opp og fikk tatt CT av han, og diverse blodprøver. Måtte så til 
Kristiansand og fikk diagnose ondartet prostatakreft. Jobbet så som vanlig og fikk 
hjertestent etter hjerteinfarkt. Måtte feire jul fremfor å opereres og ble operert 3 måneder 
senere. Fikk visst alt vekk og dro på kontroll hver 6.måned. Etter jul 2024 fik vekttap og 
tap av appetitt. 

Rundt påsketid kvalm og kastet opp blod. Fikk så blodpåfyll og antibiotika. Fikk visst 
spredning av prostatakreft. Medisinen han fikk av legen i Kristiansand virket bra. 

Svein Swygyart:  

Fly forholdsvis ny bedrift i regnskap og konsultering for dette.  

Jobbet i BDO før han ble med i flyd. 

Målet: Synes ting går for treigt, meningsløst å måtte skrive inn de samme tallene overalt. 
17 ansatte 300+ kunder. Omsetning 14 Millioner NOK. 

Vil være i i distriktet Sirdal, Moi, Egersund Sokndal og Flekkefjord. 



Regnskap og rådgivende systemer. Vil selge systemer og har også kontor i Stavanger. 
Leverer Økonomitjenester og forttetningssystemer. Medarbeidere m/erfaring teknologi 
økonomi og rådgivning. Høy kompetanse stor bredde og stort partnernettverk. 
Videreutvikler kunder, slik lettere å drive. 

MTP lønning og økonomisystemer + handel + drift inklusive programvare. 

Videresender kunder når de ikke kan hjelpe dem eller møte behovene deres. Satser stort 
på sine programmer og samarbeider med gode samarbeidspartnere mtp leveranse av 
tjenester. 

Har bl.a Stang Borli og OBOS som kunder, og Norne Bygg. 

Både fulle kunder og bare systemkunder. Satser på lokal reklame på flinke folk i 
forskjellige idretter mtp sponsing. 

Har som mål å bli kvitt unødvendig arbeid. Selger kompetanse, opplæring til kunder. Et 
annet fortrinn at de ikke har mye utgifter, veksler på partnere, lettere å leie inn enn å fast 
ansette de mest ettertraktede IT-folkene. 


